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Itautec estréia no setor ¢

Sao Paulo — Em junho, du-
rante o II Congresso Nacional
de Automagic Comercial, a
Itautec fara sua estréia nesse
setor com o langamento de um
terminal PDV modular, que

pode ser utilizado em virias
configuracoes. Nesse projeto de
automagaon comercial, ela esta
investinda recursos da ordem de
USS$ 5 milhdes e, para 86, esti
sendo estudada a possibilidade

de entrar tamhém na fabricagao
de scanners, e leitores oticos de

codigos de barras.

A empresa pretende conquis-
tar 33% desse segmento ¢, para
isso, montou um grupo de auto-

om terminal PDV

macgdo comercial onde estio
trabalhando 50 pessoas. O PDV,
que entra em produgao a partir
do segundo semestre, ¢ a pega
principal de seu projeto. Segun-
do Mitsuo Moriya, responsavel
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"Como virios outros sistemas da mais aita classe
que o Cincom Software Club oferece a seus so-
Cios, o Mantis é também um absoluto sucesso.

Atualmente mais de 1.500 usuarios estdo usu-
fruindo de todas as vantagens de¢ mais esta solu-
¢a0 criativ? da Cincom Systems.

O Mantis proporciona total eficiéncia e absoluta
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seguranca na integridade dos dados, além de
maior potencialidade, com muito menos consumo
de recursos no desenvolvimento de sistemas on-line.

A categoria de nossos socios é o melhor cartdo
de visita do Mantis: mais um sistema de alta classe
do Cincom Software Club.
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Sempre a mais alta classe em sistemas.

01452 - S3o Paulo - SP - Tel.: (011) 815.65188
Andar - Rio de Janeiro - RJ - Tel.: ©21)

- Telex: (011) 34043 CSCB
285.5999 - Telex: (021) 32758 CSCB

pelo grupo de automac¢io co-

mercial, ele foi desenyvo

Ivido

diante da necessidade |[de um
equipamento unico, com facili-

dade de operagdo e que

aten-

desse a todos os segmentos do
comércio, “‘porque nig existe
demanda para um equipamento

diferente em cada setor”.

A partir de uma concepgio
modular, o equipamento|podera
evoluir segundo a necessidade
do usuario. Ele pode |operar
tanto como uma caixa registra-
dora eletronica como migrar ate
um terminal PDV operapdo em

redes complexas, atrapeé:

s de

concentradores (17000 PCXT)
ou superminis. Estao previstas
ligagdes com varios periféricos,

como por exemplo ligth
scanner, impressoras e|b
Gas eletronicas.

O equipamento tera 64

-pen,
alan-

K de

memoria com possibilidade de
ampliar até 1 Mb, e serem ar-
quivados 25 militens. Ele deve-
ra utilizar chips fabricados pela

Itaucom, como adiantou
riya. Além das fungods
mais, controle de estoque,
das, compras e pregos @

Mo-
nor-
ven-

PDV

vai oferecer também a pdssibili-
dade de utilizar cartdes magne-

ticos de qualquer inst
bancaria para transferénc
fundos. Essa

i¢ao
ia de

caracteristica

atende a uma reivindicagio da
ABAC, que nio concorda com
a multiplicidade de terminais

TTFs nas lojas.
Para sua utilizagao

como

TTF, o produto podera ganhar
uma placa especial que germita
a leitura de cartdes magnéticos
que ainda nao foram padroniza-
dos pelos bancos. “Ejxistem
alguns bancos que ja padroniza-
ram seus cartdes e no caso de

alguns persistirem em nap
der o padrao, deveremos|p!

aten-
repa-

rar o equipamento para a|leitura

desses cartdes’”, afirmou.

A Itautec esta estudando a
transferéncia de tecnologja para

a fabricagdo de scanner,

mas

Moriya nao adiantou quais sio

as empresas que estdo (s
consultadas. Ele acredita

endo
que,

no segundo semestre de| 86, o

equipamento ja devera

estar

disponivel. Na sua opinifio, os

beneficios proporcionadds
instalagdo desse equipame!

pela

nte —

redugdo de filas, erros que serao
evitados e controle de estoque —

tornario

‘vel esse projeto.

“Acho que as grandes refics de

supermercado  estiao

aguar-

dando que uma grande empresa
do setor comece a produzir

esses equipamentos, pois
ndo poderao confiar um inv
mento tdo alto como es.

eles
vesti-
se a

pequenas empresas”’, comentou.

Ao mesmo tempo em

que

estuda a transferéncia de fecno-

logia, a Itautec tambén
mantendo contato com a
camp para acompanhar
senvolvimento de tecni " |
laser nesse local. “*Casc

esta
Uni-

s de-

iade
nes-

quisa seja bem sucedida, pude-
rnamos aumentar em muito o
indice de nacionalizagdo do
scanner”, comentou Morjya,
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